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文《陳淑妙》

國家實驗研究院「醫材加速器」

吹起生醫新革命

生技產業被譽為 21世紀的明星產業，其中醫
療器材更是政府極力培植的重點產業。根據國際
調研組織 Business Monitor International（BMI）統
計，2019年全球醫療器材市場規模為 3,899億美
元，預計 2022年可上看 4,902億美元，是未來經
濟發展的主力之一。

投資生技產業需面臨重重關卡

然而對於有意願跨足醫療器材產業的新創團
隊，除了自身要有創新產品的構想並爭取資金支
持外，還有許多必須克服的關卡。首先，臨床醫
師是醫療器材和使用者的媒介，一項創新醫療器
材是否能商品化，關鍵在於其臨床應用價值，在
研發初期最好能由醫生提供專業諮詢意見，以確
保產品能夠符合醫療需求。

其次，醫療器材上市前，需要通過層層檢驗，
必須符合政府制訂的標準與相關法規，醫材新創

團隊若不熟悉這些檢驗流程與法規限制，在設計
規格修改與申請文件的往返作業上往往曠日廢時。

除了符合法規外，醫療器材尚須經歷動物試
驗及人體試驗兩大難關。為確保使用上的安全性
和有效性，動物試驗及人體試驗要求嚴格，流程
繁瑣，需注意事項極多，若沒有熟悉相關流程的
人員協助，所耗費的時間及費用極為可觀，故而
可能失去產品價值，甚至上市的機會。

國研院儀科中心協助連結產業上中

下游 

國家實驗研究院 (國研院 )為加速臺灣生技醫
療器材產品化，於 2014年創立產、官、學、研各
界所組成之「國研醫材創價聯盟」，配合北、中、
南科學園區發展特色，串接醫療電子、高分子醫
材及金屬醫材三大醫材技術能量，透過超過 40家
聯盟成員專業分工與平臺整合，聯手打造「一條
龍」服務。而負責執行的國研院臺灣儀器科技研
究中心（國研院儀科中心），擁有獨一無二協助
新創團隊的秘密利器「一站式醫材加速器」，專
人、專案、專業的輔導協助下，從技術、檢測、
法規、驗證、臨床、資金、到媒體拓銷大隊接棒，
讓產業可以加速前進，幫助醫療器材加值創新，
更重要的是可以大幅降低醫材產品的研發成本及
風險，進而提高成功率。

生技醫療器材的開發往往需要耗費大量資源，
國研院儀科中心可以在短短時間內廣受產業界與
學術界青睞，成為國內生醫創新科技利器的關鍵
因素，就是「扣合產業鏈上、中、下游，使彼此
間成為密不可分的關係！」對國研院儀科中心而
言，生醫團隊同仁會思考如何去創造目標客戶的

早期癌症檢測已成為精準醫療新趨勢

國研院儀科中心公關經理 
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3D列印技術對於製作醫材雛形
品有很大的助益

3D列印的頭蓋骨

為達到安全確效，
醫療器材每個製作
環節都不容忽視。

價值，不論是主動找尋醫生的臨床需求、發掘學
校具產業化的技術或專利、探訪業界核心技術予
以突破或升級融入市場需求，再加上國研院儀科
中心所提供的雛型品製作、產品試量產等技術加
值服務與創新商業模式等多樣化的輔導服務，最
終目的就是讓業界的產品有實際的出海口。換言
之，就是把醫界的需求、學界的能量、與業界的
技術串連在一起，上、中、下游的關係緊密的扣
合，使彼此間成為密不可分、最佳的合作夥伴，
如此一來，國研院儀科中心才可以發揮槓桿產業
的力道，創造更大的經濟價值。

國研院儀科中心在產業的合作模式多元化且
具彈性，無論是專案委託、共提整合型計畫、技
轉合作鏈結、或是引薦創投公司，皆有專人協助

有志的研發團隊與公司跨入生醫領域的行列；透
過業務推廣過程與拜訪跨界客戶群，生醫團隊同
仁更是秉持「接受產業出題，創新解題」的態度，
藉由產學研醫組成的國研醫材創價聯盟，專業技
術做為強大後盾，主動居中媒合串聯，才能思考
的更加周密，突破各個關鍵流程的瓶頸。國研院
儀科中心所輔導的團隊中，各種合作形態皆有，
舉例來說，長庚大學余兆松教授團隊―癌症檢測
試劑開發及商品化，就是讓創新產品可以與國研
院儀科中心醫材加速器產學合作鏈結，加速商品
化的步伐，使臨床需求得到更好照護品質的案例
之一；透過國研院儀科中心發掘學界診斷及預測
癌症方法的優秀技術，居中媒合找到世延生醫公
司以技術合作方式買下該專利，並進行協助全球
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專利布局、商品化加值、行銷推廣、國際臨床試
驗合作、以及資金募集，目前該商品已經完成大
量檢體臨床評估與光學檢測套組，朝向世界舞臺
前進。

為臺商打造生醫知識與服務平臺

隨著政府於 2019年 1月啟動歡迎臺商回臺投
資行動方案，加上許多臺商受到美中貿易戰影響，
也思考將過去在中國大陸的經營成果，包括資金、
製造能力、全球市場的人脈、通路等，掌握此次
契機投資在臺灣未來有前景的新創公司；然而往
往因為過程中，投資人和新創公司投資標的存在
很大的資訊落差，導致投資活動的效果不彰、或
是雙方期待的不同，衍生出誤會及風險。

臺商投資人與新創公司雙方從知道彼此的存
在，到信任關係的建立，到合作條件的協商，都
需要有政府部門和創投的專業角色介入。例如海
基會及國研院儀科中心，可以扮演整合臺商需求，
提供相關資訊的平臺，另一方面創投則扮演著掌

握新創公司的平臺。因此，創投除了有專業的團隊
持續性發掘新創公司之外，在投資標的評估與查
核，協助雙方投資與合作條件的協商，到最後整合
雙方的資源，為新創公司提供附加價值來確保臺商
投資人的收益最大化，每個步驟都缺一不可。

以國研院儀科中心引薦早期創投公司進行媒合
的臺灣創新生醫創投公司為例，該創投長期專注於
臺灣醫療科技產業領域新創公司的投資，團隊及產
業人脈涵蓋創投管理、醫院管理、創新醫療科技導
入、國際醫療科技對接平臺等專業，可扮演臺商投
資人對於醫療科技、長日照、國際醫療等特定領域
的平臺。可以確定的是，任何投資都是需要經過一
系列審慎評估，才能在投資風險中，獲取穩定的投
資報酬率。

海基會在臺商服務具有深厚基礎，若能結合
國研院儀科中心的經驗與資源，建立臺商對生醫知
識的平臺，加上創投專業諮詢服務的加持，相信能
夠提升有意回臺投資生醫產業的臺商評估與決策效
率。

國研院儀科中心生醫據點成為國內外產官學界必訪重鎮


